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OPTIL est une entreprise
familiale n¢e en 1999 a Uccle.
Lancée par Ignace Labeeuw, un
opticien passionne, la premiere
boutique ouvre ses portes rue
Xavier de Bue. En compagnie de
son frére Vincent, qui a rejoint
I’aventure en 2009, Ignace a
entre-temps ouvert deux autres
enseignes dedices a la vision,
I'une a Waterloo et lautre a
ljhé)pital CHIREC, a Delta.
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A mille licues des vendeurs de lunettes « usine
», OPTIL, c’est avant tout une expertise et un
service tout particulier offert a ses clients,
comme nous l'explique Vincent Labeeuw :
« On se distingue clairement par la qualité de nos
services, mais aussi par tous les aspects techniques
liés a notre profession, puisque contrairement aux
simples vendeurs de lunettes qui se multiplient,
nous sommes particulierement bien équipés en
termes dappareils pour les contréles de la vue, les
centrages des verres et les montages. » Pour ce
faire, les trois enseignes OPTIL peuvent comp-
ter sur dix opticiens de profession, avec chacun
leur spécialité, tous diplémés en optométrie et
accordant une attention toute particuliére a
I'aspect medical de la profession. « Certains sont
orientes contactologie, d'autres soccupent davan-
tage des montages ou encore des controles de la
vue. Au final, on travaille surtout en collabora-
tion avec les ophtalmologues, qui, eux, vérifient la
santé visuelle, tandis que nous nous concentrons

« On propose un service sur la durée en
recommandant le type de verres correcteurs
dont nos clients ont reellement besoin. »

Vincent Labeeuw

ISSUE 24 | TRAVEL

sur les corrections nécessaires pour nos clients. »
Comprenez qu'ils n’hésiteront pas 4 vous ren-
voyer vers un ophtalmologue s'ils soupgonnent
une pathologie spécifique. Mention spéciale a
leur service de contactologic hautement déve-
loppe : « Nous proposons par exemple des lentilles
souples ou rigides multifocales, ainsi que des len-
tilles sclerales, qui prennent appui sur le blanc de
leeil — la sclére — et qui réclament des prises de
mesures spécifiques pour chaque client. »

Que ce soit pour des verres unifocaux ou pro-
gressifs, des lunettes solaires ou de sport ou
encore des lunettes enfants, OPTIL compte
un minimum de 1200 montures issues d'une
trentaine de marques dans chacune de ses
boutiques : des marques coutures (Chanel,
Céline, Tom Ford...), mais surtout de lunet-
tiers (Lindberg, Lunor, Oliver Peoples...) avec
des verres ZEISS ou Essilor, deux leaders sur

le marché premium.
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“Wij bieden onze klanten een

langetermijnservice door het type

corrigerende brillenglazen aan

te raden dat ze ook echt nodig

EXPERTISE VAN A TOT Z.

OPTIL is een f‘amilicbcdrijf‘ dat in 1999 in
Ukkel is opgcricht. [gnace Labecuw, cen
gcp:lssi(mccrd opticien, opcndc de cerste zaak
in de Xavier De Buestraat. Inmiddels heeft
Ignncc samen met zijn broer Vincent (die zich
in 2009 bij het f‘amilicbcdrijf‘ vocgdc) nog
twee opticicnzukcn gcupcnd. een in Waterloo
en een in het CHIREC-ziekenhuis in Delta.

OPTIL staat voor expertise en biedt een zeer
spcci:llc service aan zijn klanten die absoluut
niet te vcrgclijkcn is met de ‘fllct()r}" brillen-
zaken. Vincent Labecuw lcgt ons uit: “Wij
onderscheiden ons duidelijk door niet alleen de
kwaliteit van onze service, maar ook door alle
technische aspecten die aan ons beroep verbon-

den zijn. In tegenstelling tot de vele eenvoudige

brillenzaken die overal uit de grond schieten,
zijn wij Ivljzondcr goca’ uitgerust qua apparatuur
voor zichtcontroles en het centreren en aanmeten
van 177‘i/[(’)7g/azcn." Hiervoor kunnen de drie
OPTIL-zaken rekenen op tien profcssionclc
opticiens, elk mec hun cigcn spcci:llitcit,
allemaal gcdiplomccrd in optometrie en met
bijzondcrc aandacht voor het medische aspect
van het vak. “Sommigen zijn op contactologie
gericht, anderen houden zich meer bezig met het
aanmeten of zichtcontroles. Uiteindelijk werken
wij vooral samen met oogartsen, die de visuele
gczwndhcid controleren, rcrwij/ wij ons richten op
de correcties die onze klanten nodig hebben.” U
bcgrijpt dat zij u zullen doorvcrwijzcn naar
een oogarts als zij een spccif‘icl{c :1f‘wijking
vermoeden. Bijzondcrc Vcrmc]ding verdient
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Vincent Labeeuw

hun sterk ontwikkelde service op het gcbicd
van contactologie: “Wij bieden bijvoorbeeld
multifocale zachte en harde lenzen en scleralenzen,
die op het oogwit (de sclera) steunen en voor elke

klant specificke afmetingen vereisen.”

Ofhet nu gaat om cnkcl\'oudigc of multifocale
gl:lzcn, zonnebrillen, sportbrillcn of kinder-
brillen, OPTIL heeft in elk van zijn winkels
minimaal 1.200 monturen van ecen dcrtigt:ll
merken: modemerken (Chanel, Céline, Tom
Ford, enz.), maar vooral brillenmerken
(Lindbcrg, Lunor, Oliver Pcoplcs, enz.) met
ZEISS- of‘Essilm‘—glazcn, twee leiders op de

prcm ium m le"l{t.
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OPTIL WATERLOO
Ch. de Bruxelles 90
1410 Waterloo

02 35110 O1

OPTIL UCCLE

Rue Xavier de Bue 40
1180 Uccle

02 346 09 57

OPTIL DELTA CHIREC
Bd du Triomphe 201
1160 Auderghem

02 56913 98

www.optil.be
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